
„Wer kauft schon gern die Katze im Sack!“ 

(Anleitung zum Finden des richtigen Rechtsberaters!) 
 

Ausgangssituation 
 

     

 

 

 

 

 

Typische Konfliktsituation 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

Lösung des Konfliktes 
 

 

 

 

 

 

 

Was haben Sie davon? 

 

 

 

 

 

 

Rufen Sie uns an und vereinbaren Sie einen unverbindlichen Gesprächstermin bei 

Ihnen im Büro. Lassen Sie uns ins Gespräch kommen und testen Sie, ob wir für  

Sie als Berater im Bereich Miet- und WEG-Recht die Richtigen sind. 

 

Telefon: 0331 – 6203030 

Email: hesse@brennecke-partner.de 

Internet: www.brennecke-partner.de 

BLOG: www.rechtsauskunftauspotsdam.blog.de  

 

WEG-/ SE- und Hausverwalter 
 

- Beratungsbedarf im Umgang mit Hauseigentümer; 

- Beratungsbedarf im Umgang mit WEG; 

- Beratungsbedarf im Umgang mit Mieter des 

Wohnungs-und Teileigentümers; 

- Beratungsbedarf im Umgang mit Mieter des Eigen-

tümers; 

Rechtsanwalt für Miet- und WEG-Recht 
 

- Spezialist in den Rechtsgebieten; 

- Berater auf persönlicher Vertrauensbasis; 

- Vorurteil des „teuren Rechtsanwalts“; 

- Kann regelmäßig erst mit erster Beauftragung seine 

Kompetenz/Beratungsqualität nachweisen; 

Verwalter sucht Berater 

- Wie finde ich als Verwalter den richtigen Berater? 

- Wie erkenne ich seine Kompetenz/Beraterqualität? 

- Stimmt das Preis-Leistungs-Verhältnis? 

- Was kostet eine Qualitätsberatungsleistung? 

- Wie kann ich die Qualität prüfen? 
 

Ergebnis 

- Verwalter kann erst nach erster Beauftragung die Leistung einschätzen! 

- Auch die erste Beratungsleistung kostet Geld! 

Wir von Brennecke & Partner Potsdam 

Unser Spezialist für Miet- und Wohnungseigentumsrecht kommt zu Ihnen frei Haus und stellt sich bei Ihnen persönlich vor! 
 

- Darstellung der Kompetenzfelder und der Tätigkeitsgebiete (Beratungsangebot im Miet- und WEG-Recht); 

- Kompetenznachweis durch Fachbeiträge im Internet und Zeitschriften; Autor eines WEG-Handbuchs; 

- Kompetenzcheck: Stellen Sie Fragen aus dem Miet- und WEG-Recht, die Ihnen im Arbeitsalltag auf den Nägeln brennen; 

- Unverbindlichkeit: Es entstehen für Sie keine Kosten! 

Ihr Mehrwert 

- Sie bleiben im Büro und der Berater kommt zu Ihnen frei Haus an den Arbeitsplatz! 

- Sie können ihm Fragen zu den Problemen des Arbeitsalltags stellen  

- Sie testen die Beratungskompetenz, ohne dafür Geld zu bezahlen 
 

„Schauen Sie sich erst die Katze an, die Sie kaufen möchten!“ 


